Actividades Clave

Que actividades clave requiere nuestra
propuesta de valor?

Nuestros caneles?
Nuestras relaciones con los clientes?
Nuestras fuentes de ingresos?

categorias
Producion

Solucién de problemas
Plataforma / Red

Etapa 1:

Preparacion de material de ensefianza digital
Asociacion de instructores o capacitadores

Asociarse con empresas proveedoras

Difusion del proyecto

Construir una plataforma web para cursos y e-commerce
Asesorarse legalmente para determinar la personeria
juridica correspondiente (SAS)

Etapa 2
Disponer de un espacio fisico para exponer productos y
dar capacitaciones presenciales.

Abastecimiento de productos.

Propuesta de
Valor

Que valor estamos entregando a los clientes?

Cual problema estamos ayudando a resolver?
Cual necesidad estamos satisfaciendo?

Que paquetes de productos o servicios estamos
ofreciendo a cada segmento de clientes?

Novedad

Desempefio
Personalizacion

“Ayuda a hacer el trabajo”
Disefio

Marca/Status

Precio

Reduccion de Costos
Reduccion de Riesgos
Accesibilidad Conveniencia /
Usabilidad

Generar un espacio de integracion socio
comunitario basado en la transferencia de
conocimiento y realizacion actividades
recreativas de forma gratuita e
independientes de entidades publicas.

Se ensefa el auto-cultivo de hortalizas en
espacio reducido, con lo cual:

Mejora la calidad alimenticia. (obesidad,
alergias)

Fomenta el cuidado medioambiental

Reduce el costo de alimentacion

Impulsa el intercambio de ideas
entre los participantes

Establece un contacto con la naturaleza

Como estan pagando?
Como prefieren pagar?

tipos: Precios fijo

Venta de activo Lista de precios
Cargo por uso SegUn caracteristicas
Cargo por suscripcio D I del

Dependiendo del volumen
Cargo de corretaje
Publicidad

Fuente De Ingresos

Por cual valor nuestros clientes estan dispuestos a pagar?
Actualmente por que se paga?

Cuanto aporta cada fuente de ingresos a los ingresos generales?

Precios dinamicos

Negociacion

Gestion del rendimiento

Mercado en tiempo real Prestamo/Alquiler/Arrengamiento
Subastas Licensiamiento

Segmentos De
Clientes

Para quién estamos creando valor?
Quienes son nuestros clientes mas importantes?

Mercado masivo Nichos
de mercado
Segmentado
Diversificado Plataforma
miltiple

Personas interesadas en el cuidado
medioambiental o la buena
alimentacion.

El estado quien contrata para realizar
los talleres con empleados o0 en
escuelas

Empresas y entidades privadas que
contratan como parte de planes de
fomento de integracion de sus
empleados.

Venta de productos

Auspicio de marcas de productos utilizados en los talleres
Cuota de membresia

Talleres contratados por el estado o entidades privadas

Consultorias a particulares
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