Segmentos De

Actividades Clave Propuesta de
_ Clientes

— 1 Valor

Nuestra empresase dedicaala compray
venta de cepillos dentales, con mango de
madera de bambu, material en un 97%
biodegradable connuestro agregado de
semillas que hacen del mango un elemento
plantable. La misién que tiene nuestra
empresa"Midori" es concientizar sobre el
cuidado de nuestro planeta pero también
sobre el cuidado en nuestra higiene. Con
esto generaremos un triple impacto, es
decir: econdémico, socialy ecolégico.
Lograremos cumplir con este triple impacto
de la siguiente manera: e En lo econémico:
Conla compray venta de cepillos dentales
a los que le agregamos semillas
plantables. e En los social: - El agregado
de semillas a los cepillosincentivar al
cultivo de hortalizas. - Educaremos sobre
la higiene bucal mediante las redes
sociales. - Concientizaremos sobre el dafo
gue causa al medio ambiente la utilizacion
de productos no ecologicos, como el
plastico de un cepillo comun, mediante
nuestras redes socialesy charlas. e Enlo
ecoldgico: Laventa de cepillos ecologicos
reduciriala contaminacion que produce el
plasticoy ademas ayudariamos al planeta
plantando.

e Comprar los cepillos. e Afadirles la
semilla. e Preparar exhibidores. e
Estableceralianzas estratégicas con
Odontologos y Farmacias. e Plan de
Marketing. @ Formaciondel capital
para la inversion inicial. e
Organizacion de la forma de entrega

Nos enfocamosa las personas en
general es decirdesde ninos a partir
de su primera denticion hasta
adultos, ya que la limpieza dental
aplica a toda la poblacion pero
fundamentalmente no enfocaremos a
venderles a personas que conocenel
problemaambiental y también a
aguellas que no tienen conocimiento
para lograr concienciadel tema.
Comenzaremos con venta minorista
a través de redes socialesy con
exhibidores que dejaremos en
aliados estratégicos.

Fuente De Ingresos

El preciode venta del producto para adultos
esde $ 220 este el precio promedio del
mercado, existe pocacompetenciaen
relacién a productos de este material
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